
 
Meet Megan (or Jane, or Tim, or whoever your ideal client is). 
 
Tell me about them. How old are they? What do they look like? What are their interests? 
Are they outgoing, or shy? What websites do they spend time on? What types of books 
do they read? Where do they get their haircut?  
 
Where do they live? Are they organized? Where do they buy the decor for their house? 
What is their profession? Do they hire help to take care of any upkeep at their home? 
 
Are they married (If so, what is their partner's name? What do they do for a living? What 
are they like?)? Divorced? In a relationship (If so, what is their partner's name? What do 
they do for a living? What are they like? Do they live together? How serious is the 
relationship?)  Single? Do they have children (If so, how old are they? What are their 
names? What are they like?)? Would their relationship in any way affect their ability to 
work with you, or keep them from purchasing your products? 
 
What is their profession? Do they enjoy what they do (If not, why not? What would they 
rather be doing?)? What is their income per year? If they’re married, or in a serious 
relationship where they combine finances, what is their combined income? 
 
What do they do in their free time? What books do they read? What magazines do they 
subscribe to? Which websites do they frequent? Are they tech savvy? Where do they 
hang out? What do they do in their free time? What are their friends like? 
 
What can you offer them? Why do they need to with with, or buy something from, 
someone in your industry? What specifically about your products or services would 
appeal to them? What objections might they have? Why haven’t they bought your 
products or services yet? What would they feel like after working with you, or using your 
products? What has to happen for them to pull the trigger and decide now is the time to 



say yes to you? What about your competitors do they like? What about your competitors 
do they dislike? 
 
 
Remember, this is just a guideline! You can add things in, that help you better 
understand someone depending on what industry you’re in, and what you’re 
hoping to sell.  
 
Adding a picture can help! Also, be as specific as possible. Talk about the color of their 
home, the landscaping, their favorite nail polish color, whatever helps you paint a clear 
picture of who they are, what they do, what is important to them, and how you can help 
them solve a problem, fill a void, or make them feel good! 
 
If you have any questions, or are struggling to come up with a clear picture, 
head here to shoot me an email. I’d be happy to help!  

http://kimberlyhaydn.com/contact/

